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Coraz wiecej firm medycznych jest skupowanych przez fundusze inwestycyjne,
to zagraza konkurenciji — wynika z najnowszej analizy Instytutu Globalizacji.

Dla pacjentéw nadmierna konsolidacja na rynku moze by¢ przyczyng wzrostu cen ustug a nawet pogorszenia
sie ich jakosci (kolejki do specjalistdw, dtugi czas oczekiwania na zabiegi) oraz pogorszenie oferty
(uprzywilejowane traktowanie klientéw abonamentowych, kosztem indywidualnych).

"Problem oligopolu jest czesto spotykany na rynku. Oligopol to kilku oferentéw, zapewniajgcych te same lub
podobne produkty, nie stosujgcy konkurencji cenowej a jedynie reagujacym na decyzje innych oferentow" —
ttumaczy dr Tomasz Teluk z Instytutu Globalizacji.

Sytuacja jest zar6wno niekorzystna dla klienta (mata konkurencja), jak i dla innych oferentéw (ograniczone
wejscie na rynek). W praktyce oligopolisci moga sie zachowywac jak monopolisci, wykorzystujac warunki
mniejszej konkurencji. Oligopolista moze ograniczaé oferte i znacznie zawyzac ceny.

W 2007 r. z ustug prywatnych placéwek ochrony zdrowia skorzystato ponad 1,5 min pacjentéw. W tym roku
szacuje sie, ze liczba ta oscyluje wokdt 2 min pacjentéw. Z szacunkéw Instytutu Globalizacji wynika, ze udziat
prywatnych szpitali, liczony liczbg hospitalizacji, moze w 2009 r. przekroczy¢ 10 proc.
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